
Diplômé en Sciences et
en Communication, tour à
tour Directeur de la Créa-
tion en agence de com-
munication, Consultant
indépendant et créateur
d’entreprises, il dévelo-
ppe dès 1990 une sensi-
bilité numérique en créant
un logiciel dédié aux rela-
tions presse.
Après 5 ans d’expérience
dans la gestion globale
de budgets de communi-
cation significatifs (Aix les
Bains, CIC, EDF-GDF…),
il participe à la création
d’une agence dédiée à la
communication technique
et commerciale des PMI-
PME industrielles à di-
mension européenne.
Deux ans plus tard, il
cède ses parts à son as-
socié pour créer, en 1998,

le cabinet Opus Conseil,
spécialisé dans l'accom-
pagnement stratégique
des TPE/PMI-PME. Il re-
centre alors ses actions
sur la communication ex-
terne de clients en France
comme à l'international,
en animant des projets de
création, de lancement de
produit(s) et de pénétra-
tion de marché(s).
Simultanément, il assure
plusieurs missions d’ac-
compagnement person-
nalisé (coaching opéra-
tionnel) de cadres et diri-
geants et participe aux
programmes de plusieurs
Grandes Ecoles de Mana-
gement en France et à
l’étranger.

Parallèlement entrepre-
neur, il développe une ex-
périence pratique dans le
management d’entreprise :
création d’un cabinet d’éco-
design en partenariat avec
un groupe industriel, di-
rection de la filiale de pro-
motion immobilière d’un
groupe de BTP régional,
création d’une société de
promotion immobilière en
habitat bois haut de gam-
me, rachat et direction
d’une entreprise artisanale,
management d’équipes,
gestion de projets de plu-
sieurs Millions d’€uros …
Wood Mountain nait en
2010 pour donner un nou-
vel élan aux activités de
consei l en agrégeant
d’autres compétences,
numériques notamment…

CARROSSIERSCONCESSIONNAIRES

Des équipes expérimentéespour faire face, à vos côtés,au surcroît d’activitélié à une crise grêle
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CCooccoooonn
3 chambres  85,69 m2 / 104,92 m2

4 chambres 103,89* m2 / 113,68 m2 / 123,12* m2

5 chambres 131,88* m2

* avec module suite

SSéérréénniittéé
3 chambres  77,05 m2 / 85,23 m2 / 93,15 m2 / 101,25 m2

4 chambres 95,25* m2 / 103,43* m2 / 111,35* m2 / 119,45* m2

Avancée sud : + 2,25 m2

Option combles : + 40 m2 / + 45 m2 / + 50 m2 / + 55 m2

* avec module suite

PPlléénniittuuddee
3 chambres  90,64 m2 / 97,41 m2 / 104 m2 / 110,60 m2

4 chambres 108,84 m2* / 115,61* m2 / 122,20* m2 / 128,80* m2

Option combles : + 45 m2 / + 50 m2 / + 55 m2 / + 60 m2

* avec module suite

EEQQuuaatteeuurr
3 chambres + bureau  98,81 m2 / 106,18 m2 / 113,64 m2

4 chambres + bureau 117,01* m2 / 124,38* m2 / 131,84* m2

Option combles : + 50 m2 / + 55 m2 / + 60 m2

* avec module suite

KKuubboo
3 chambres  81,09 m2 / 95,17 m2 / 109,31 m2

4 chambres 99,29* m2 / 113,37* m2 / 127,51* m2

5 chambres 117,49** m2 / 131,57** m2 / 145,71** m2

* avec module suite

** avec modules suite et suite étage

AAllttiittuuddee
3 chambres  81,09 m2 / 95,17 m2 / 109,31 m2

4 chambres 99,29* m2 / 113,37* m2 / 127,51* m2

4 chambres + bureau 117,49** m2 / 131,57** m2 / 145,71** m2

* avec module suite

** avec modules suite et cuisine

30 ans d’expérience en construction de maison individuelle bois désormais au service exclusif des CMIstes…

toiture terrasse, façade sud bardage bois,

enduit sur les autres façades,

menuiseries PVC avec volets roulants et coulissants.

avancée sud, balcon et terrasse

Ecartip : 

G R O U P

82

Field
engineering
studies

Project coordination

Surveying
with Maintenance, Sales, Training

3-D surveying
Global positioning

Lyon
Orange, Bordeaux, Reims, Nantes

Antananarivo, Madagascar

Tchernobyl, Ukraine
Malabo, Equatorial Guinea

Mauritania, Morocco, Congo, Chad
Kourou, Guyana

La Reunion, Seychelles Islands, Comores, Mayotte, South Africa,Mozambique

Formation initiale  l  Alternance  l  Formation continue  l  VAE

Qualité l Environnement l Santé l Sécurité LYON  TOULOUSE

Animateur QSE

Titre RNCP

en qualité, sécurité,

santé au travail

et environnement

Manager QSE

Diplôme d’État

délivré en convention

avec l’IAE Lyon/Toulouse

et en partenariat

avec l’ISARA à Lyon

MASTER

BAC+3

petites entreprises,
projets ambitieux,

nouvelles perspectives...

petites entreprises,
projets ambitieux,

nouvelles perspectives...

Plus de 30 ans
au service
du développement
des TPE/PMI-PME

Cabinet conseil
stratégie
communication globale 360°
marketing
coaching
création/cession

l Contact : 06 48 12 74 64 l

François Couturier
Gérant fondateur
Consultant indépendant
depuis 1998

Stratégie,
Projets d’entreprise

Branding

Optimisation de l’offre
Création de Gammes

Marketing

Optimisation
de la communication

Création et lancement
de produit/service

Gestion déléguée
de la communication

Coaching
Organisation

Conquête de marché
Publicité

Croissance externe
Valorisation

Cession

formation :
- Maîtrise en Sciences
Université Lyon I - Ecole Centrale
- DEA en Communication
Université Grenoble III
- Doctorat en communication (thèse ns)
Université Grenoble III

et aussi :
- Auteur de 2 logiciels
sur Mac et PC
- Pilote privé avion à 16 ans
- Ancien sportif de haut niveau
en vol libre



Comprendre le(s) marché(s),
évaluer les opportunités.

Une approche globale
adaptée aux petites structures TPE/PMI-PME

Définir la stratégie, fixer des objectifs,
coordonner les actions.

Créer, innover, se distinguer.

Accompagner les entrepreneurs
et la vie des entreprises.

l Contact : 06 48 12 74 64 l

Stratégie,
Projets d’entreprise

Branding

Optimisation de l’offre
Création de Gammes

Marketing

Optimisation
de la communication

Création et lancement
de produit/service

Gestion déléguée
de la communication

Coaching
Organisation

Conquête de marché
Publicité

Dissocier la stratégie des
moyens n‘est pas envisageable,
c’est pourquoi nous avons
perfectionné une démarche
transversale, pragmatique et
opérationnelle.

L’importance des enjeux, les
budgets contenus, l’impact de
l’organisation et des talents de
l’entreprise sur le développe-
ment et la communication des
TPE-PMI/PME imposent une ap-

proche spécifique, à 360°.
L’intervention du cabinet se dé-
roule en plusieurs phases qui
s’additionnent, de l’élaboration
du projet à son exécution…

Notre expérience montre que la
croissance d’une TPE/PME est
moins liée à celle de son marché
qu’à la manière dont elle exprime
son potentiel.

Pour réussir et vous projeter,
vous profitez de nouvelles pers-
pectives apportées par le
consultant… Evoluant dans de
nombreux secteurs d’activité de-
puis plus de 30 ans, notre ana-

lyse apportera un éclairage nou-
veau et évaluera chaque oppor-
tunité de manière objective pour
vous permettre de prendre des
décisions.

Un produit, un service, un nom,
une marque, une identité visu-
elle, des messages, des outils et
des supports… notre studio inté-

gré saura produire la communi-
cation dont votre projet a besoin.
Nos créations se déclineront
aisément sur tous types de

supports et de formats : web,
print, pub, packaging, PLV, en-
seigne…

Une entreprise sans stratégie est
condamnée à subir le marché!
Une fois le travail d’audit straté-
gique effectué, il convient de
passer à l’action…

Wood Mountain vous aide à tra-
duire vos choix stratégiques
dans votre offre, votre organisa-
tion et à les décliner à tous les ni-
veaux de l’entreprise. La mise en

place de moyens de mesure et
d’accompagnement de la perfor-
mance peut être utile à l’atteinte
des nouveaux objectifs de l’en-
treprise…

La stratégie d’une TPE/PME
existe à travers les aspirations
personnelles de son dirigeant.
Consultant sénior mais aussi
poly-entrepreneur expérimenté,
François Couturier connait bien
l’isolement auquel les décideurs
doivent faire face quand il s’agit
de décisions stratégiques et de

développement. Dans ces situa-
tions, il faudra aussi faire face à
l’énorme résistance au change-
ment des personnes autour de
vous. C’est pourquoi nous inter-
venons à chaque moment straté-
gique de la vie de l’entreprise.

De la création ou du rachat, au
développement, en passant par
une éventuelle croissance ex-
terne, Wood Mountain vous ac-
compagne si vous le souhaitez
jusque dans la consolidation, la
valorisation et la cession, au be-
soin avec le concours de parte-
naires spécialisés…

Cabinet conseil
stratégie
communication globale 360°
marketing
coaching
création/cession

Notre métier :
créer de nouvelles
voies de réussite
pour nos clients...

Croissance externe
Valorisation

Cession

A propos de Wood Mountain :
Une proposition unique de consulting/action adap-
tée aux TPE/PMI-PME.
L’implication d’un consultant/entrepreneur aux côtés
d’entrepreneurs qui créent, reprennent, innovent,
développent, valorisent et transmettent leur entre-
prise.

Coordonnées :
16 le Nan - Chemin de la Vèze
01500 Ambérieu en Bugey

Tél. 06 48 12 74 64

SIRET : 522 249 119 00010 - APE 7022Z
RCS Bourg en Bresse
SARL au capital de 20 000 €

www.wood-mountain.fr

Nos domaines de prédilection
Les entreprises qui “conçoivent, produisent,
maintiennent et commercialisent seules” leurs
produits ou services, tous secteurs confondus.
Une sensibilité particulière est portée aux
secteurs d’activité suivants : industrie (au sens
large), BTP, promotion immobilière, ingénieurie,
économie du sport, enseignement supérieur privé
dans lesquels le cabinet dispose d’une expertise
reconnue.

Esprit de l’approche
- Prendre le temps pour aller au fond des

enjeux stratégiques de chaque projet/entreprise.
- Créer un partenariat durable : plus de 80%

des clients ont développé une collaboration
dans la durée avec le cabinet.

- Ecoute et réactivité, pluricompétence
transversale, moteur d’action et d’innovation.

- Sensibilité particulière pour toutes les activités
nécessitant des compétences techniques
(double-formation universitaire/ingénieur).


